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SOMOS EUROINNOVA

Euroinnova International Online Education inicia su actividad hace mas de 20 afos. Con la premisa de
revolucionar el sector de la educacién online, esta escuela de formacién crece con el objetivo de dar la
oportunidad a sus estudiandes de experimentar un crecimiento personal y profesional con formacién
eminetemente practica.

Nuestra vision es ser una institucién educativa online reconocida en territorio nacional e internacional
por ofrecer una educaciéon competente y acorde con la realidad profesional en busca del reciclaje
profesional. Abogamos por el aprendizaje significativo para la vida real como pilar de nuestra
metodologia, estrategia que pretende que los nuevos conocimientos se incorporen de forma
sustantiva en la estructura cognitiva de los estudiantes.
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Elige Euroinnova

Desde donde quieras y como quieras,



QS, sello de excelencia académica
Euroinnova: 5 estrellas en educacion online
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RANKINGS DE EUROINNOVA

Euroinnova International Online Education ha conseguido el reconocimiento de diferentes rankings a
nivel nacional e internacional, gracias por su apuesta de democratizar la educacién y apostar por la
innovacion educativa para lograr la excelencia.

Para la elaboracién de estos rankings, se emplean indicadores como la reputacién online y offline, la
calidad de la institucién, la responsabilidad social, la innovaciéon educativa o el perfil de los
profesionales.
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BY EDUCA EDTECH

Euroinnova es una marca avalada por EDUCA EDTECH Group , que estd compuesto por un conjunto de
experimentadas y reconocidas instituciones educativas de formacién online. Todas las entidades que
lo forman comparten la misién de democratizar el acceso a la educacién y apuestan por la
transferencia de conocimiento, por el desarrollo tecnolégico y por la investigacion
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METODOLOGIA LXP

La metodologia EDUCA LXP permite una experiencia mejorada de aprendizaje integrando la
Al en los procesos de e-learning, a través de modelos predictivos altamente personalizados,
derivados del estudio de necesidades detectadas en la interaccién del alumnado con sus
entornos virtuales.

EDUCA LXP es fruto de la TransFerencia de Resultados de Investigacion de varios proyectos
multidisciplinares de I+D+i, con participacion de distintas Universidades Internacionales que
apuestan por la transferencia de conocimientos, desarrollo tecnolégico e investigacion.

1. Flexibilidad

Aprendizaje 100% online y flexible, que permite al alumnado
estudiar donde, cuando y como quiera.

)

2. Accesibilidad

[—@T-ll Cercania y comprensién. Democratizando el acceso a la educacién
LA trabajando para que todas las personas tengan la oportunidad de

seguir formandose.

3. Personalizacion

Itinerarios formativos individualizados y adaptados a las necesidades
de cada estudiante.

3

4. Acompainamiento / Seguimiento docente

Orientacion académica por parte de un equipo docente especialista
en su area de conocimiento, que aboga por la calidad educativa
adaptando los procesos a las necesidades del mercado laboral.

304

304

5. Innovacioén

Desarrollos tecnoldégicos en permanente evolucién impulsados por
la Al mediante Learning Experience Platform.

B

6. Excelencia educativa

(o]} Enfoque didactico orientado al trabajo por competencias, que
favorece un aprendizaje practico y significativo, garantizando el
desarrollo profesional.
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RAZONES POR LAS QUE ELEGIR EUROINNOVA

1 o Nuestra Experiencia

v/ Més de 18 aiios de experiencia. v/ 25% de alumnos internacionales.

+/ Més de 300.000 alumnos ya se han v/ 97% de satisfaccion

formado en nuestras aulas virtuales < 100% lo recomiendan

v/ Alumnos de los 5 continentes. +/ Mas de la mitad ha vuelto a estudiar
en Euroinnova.

2. Nuestro Equipo

En la actualidad, Euroinnova cuenta con un equipo humano formado por mas 400
profesionales. Nuestro personal se encuentra sélidamente enmarcado en una estructura
que facilita la mayor calidad en la atencién al alumnado.

3. Nuestra Metodologia

100% ONLINE APRENDIZAJE
[: Estudia cuando y desde donde ,5"—-‘{1, Pretendemos que los nuevos
L l
11 quieras. Accede al campus virtual conocimientos se incorporen de forma
desde cualquier dispositivo. sustantiva en la estructura cognitiva
’
EQUIPO DOCENTE NO ESTARAS SOLO
r@j . . CCJ .
™M | Euroinnova cuenta con un equipo de Acompaifiamiento por parte del
— . . . 0 O ) o
profesionales que haradn de tu estudiouna MM equipo de tutorizacién durante toda
experiencia de alta calidad educativa. tu experiencia como estudiante
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4. calidad AENOR

v/ Somos Agencia de Colaboracion N°99000000169 autorizada por el Ministerio

de Empleo y Seguridad Social.
v/ Se llevan a cabo auditorias externas anuales que garantizan la maxima calidad AENOR.
v Nuestros procesos de ensefanza estan certificados por AENOR por la ISO 9001.

e

SElACAB#D ey {IQNET
1509001 15014001 - LTD
5. Confianza
Contamos con el sello de Confianza Online y O
colaboramos con la Universidades mas prestigiosas,
Administraciones PUblicas y Empresas Software a nivel CONFIANZA
ONL

Nacional e Internacional.

6. Somos distribuidores de formacion

Como parte de su infraestructura y como muestra de su constante expansion Euroinnova
incluye dentro de su organizacién una editorial y una imprenta digital industrial.
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FINANCIACION Y BECAS

Financia ku cursos o master y disfruta de las becas disponibles. jContacta con nuestro equipo
experto para saber cual se adapta mas a tu perfil!

o/ B 0/ Beca
25 /n A‘:.‘ITMI‘" 20 /ﬂ DESEMPLEO
07 Beca 0/ Beca
15 O EMPRENDE 1 5 O RECOMIENDA
B B
15% G:ﬁpg 20% FE::ILIA
NUMEROSA
0/ Beca 0/ Beca
20 /n DIVERSIDAD 20 ‘/n PARA PROFESIONALES,
FUNCIONAL SANITARIOS,

COLEGIADOS/AS

<

®

—AY
I-'\-' ﬁ ‘:l

=

Solicitar informacién



https://euroinnova.edu.es/curso-home-staging

EUROINNOVA INTERNACIONAL ONLINE EDUCATION

METODOS DE PAGO

Con la Garantia de:

&> educapay

Fracciona el pago de tu curso en comodos plazos y sin interéres de forma segura.

@ @ visa rros

mastercord maestro

z bizum  amazonpay i Pay 5 Pay

MNos adaptamos a todos los métodos de pago internacionales:

OZE] @ 19 biscovir @efecty @)Pumar CMR

y muchos mas...
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Especialista en Asesoria en Decoracién y Home Staging
DURACION
@ 200 horas
MODALIDAD
EEAR | onune

8 ACOMPANAMIENTO
'_pg PERSONALIZADO

Titulaciéon

TITULACION expedida por EUROINNOVA INTERNATIONAL ONLINE EDUCATION, miembro de la AEEN
(Asociacion Espanola de Escuelas de Negocios) y reconocido con la excelencia académica en educacién
online por QS World University Rankings

EUROINNOVA INTERNATIONAL ONLINE EDUCATION

EXPIDE LA SIGUIENTE TITULACION

NOMBRE DEL ALUMNO/A

con Nmero de Documento XXXXXXXXX ha superado los estudios correspondientes de

Nombre de la Accién Formativa

INNOVA en [ convocatoria de XXX
0 de expediente XXXX/XXXX-XXXX-XXXXXX

in nivel de aprovechamiento ALTO

¥ para que conste expido la presente TITULACION en

Granada, a (dia) de (mes) del (afio)

EUROINNOVA
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Descripcion

El home staging consiste en preparar un vivienda para su venta o alquiler en el sector inmobiliario, con
la finalidad de que esta resulte mas atractiva a los posibles compradores, de forma que la venta pueda
realizarse un plazo mas breve a la vez que se puede obtener un precio de venta mas elevado. Por
tanto, el home staging requiere de conocimientos propios del interiorismo, la decoraciény la
intermediacion inmobiliaria. Por medio de este curso de home staging el alumnado desarrollara todos
estos conocimientos para poder acceder a un mercado profesional en alza.

Objetivos

Los objetivos a alcanzar con la realizaciéon de este Curso en Decoraciéon Online y Home Staging son los
siguientes:

Conocer en qué consiste el home staging.

Aprender las nociones y fundamentos de la composicién de espacios.

Saber utilizar la iluminacién para mejorar el impacto visual.

Conocer los aspectos a tener en cuenta en relacién a la ubicacion de los elementos en el espacio.
Aprender a emplear el mobiliario como parte de la decoracién.

Analizar los principales estilos decorativos.

Conocer las principales técnicas de prospeccion, captacién e intermediaciéon inmobiliaria.

Saber aplicar las nociones basicas de marketing y la comunicacién en el sector inmobiliario.

A quién va dirigido

El Curso en Decoracién Online se dirige a profesionales y estudiantes del ambito inmobiliario, como
arquitectos, disefiadores de interiores, agentes inmobiliarios, etc. interesados en acceder a un perfil
profesional en auge. Se dirige también a cualquier persona que quiera formarse en esta materia para
trabajar como asesor en home staging.

Para qué te prepara

Gracias al Curso de Especialista en Asesoria en Decoracion y Home Staging, desarrollaras los
conocimientos y habilidades profesionales necesarias para acceder a uno de los sectores profesionales
con mayor demanda de personal cualificado dentro del sector inmobiliario.

Salidas laborales

Tras realizar este Curso de Decoraciéon Online y Home staging, podras dedicarte profesionalmente a la

EUROINNOVA

INTERNATIONAL ONLINE EDUCATION
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decoracién de interiores, interiorismo, disefo de interiores, etc.

EUROINNOVA
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TEMARIO

UNIDAD DIDACTICA 1. INTRODUCCION

1. Concepto de decoracion

2. Origen e historia de la decoracién

3. Elinteriorismo
1. - Decoracién de interiores

4. Home staging: decorar para vender o alquilar
1. - Principales diferencias

UNIDAD DIDACTICA 2. COMPOSICION

1. Principales aspectos a tener en cuenta en la composicion
2. Punto Focal

1. - Conceptoy tipos

2. - Tarea del decorador. Busqueda del punto focal en diferentes estancias
3. Armoniay unidad

1. - Concepto

2. - Combinacién de elementos para conseguir armonia
4. Contraste y variedad
5. Elritmo visual en decoraciéon

1. - Tipos de ritmo visual
6. Equilibrio. Balance simétrico y asimétrico

UNIDAD DIDACTICA 3. LA LUZ

1. La luz como elemento basico en la decoracién
2. Laluz natural
1. - Influencia de ventanas, claraboyas y puertas
2. - Influencia de los colores en la iluminaciéon
3. - Superficies, texturas y materiales
4. -Telas, tapicerias y suelos
5. - La distribucion de los muebles
3. La luz artificial
1. - Caracteristicas de la iluminacién artificial
2. -Elimpacto de la luz en la decoracién
3. -Interpretacion de la luz
4. - Eleccion de ldmparas y puntos luminicos. Consejos basicos
Tipos de iluminacién segun su funcionalidad
Tipologia de ldmparasy principales fuentes de luz
Principales sistemas de iluminacién
La iluminacién en las diferentes estancias de una casa
1. - lluminacién oficina de trabajo
2. - lluminacién estancias de una casa

Nouv ke

UNIDAD DIDACTICA 4. LA UBICACION DE LOS ELEMENTOS EN EL ESPACIO

EUROINNOVA
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1. Importancia del espacio
2. Distribucién del espacio. Aspectos basicos
1. - Aspectos basicos a tener en cuenta
3. Formas de almacenamiento
4. Tipos de espacios
5. Elementos y accesorios decorativos de uso obligatorio

UNIDAD DIDACTICA 5. MOBILIARIO

1. Factores a tener en cuenta en la distribucion del mobiliario
1. - El sentido del equilibrio
2. Distribucién del mobiliario
1. - El recibidor y disposicion de los muebles
2. - Mobiliario del salén
3. - Mobiliario del comedor
4. - Mobiliario del dormitorio
5. - Escritorios
6. - Mobiliario de una biblioteca
7. - Muebles en jardines, terrazas y balcones
3. Tapizado de muebles
1. - Descripcién de los diferentes tipos de tejidos, principales caracteristicas y usos
4. Otros tipos de muebles y accesorios
1. - Muebles de madera
2. - Muebles metalicos, de plastico y de vidrio
3. - Camas y complementos

UNIDAD DIDACTICA 6. PRINCIPALES ESTILOS DECORATIVOS

1. Estilos en decoracién
2. Estilos en la actualidad
. - Minimalismo
. - Estilo Zen
. - Estilo Rustico
. - Estilo Loft
. - Kitsch
. - Shabby Chic
. - Estilo étnico
. - Estilo colonial
. - Estilo vintage o retro
10. - Art Deco
3. Feng shui
1. - Otros estilos: drabe, ecléctico, mexicano, pop...

Oo~NOAOULT A WN =

o

UNIDAD DIDACTICA 7. TECNICAS DE PROSPECCION Y LOCALIZACION DE INMUEBLES

1. La funcién de la prospeccion del mercado inmobiliario
1. - Areas y sujetos basicos de la captacién
2. - El territorio de captacién de bienes inmuebles
3. - La cartera de inmuebles: criterios de seleccién y captacion de inmuebles

EUROINNOVA
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2. Rutas de prospeccion

1. - El plan de refresco del plan de fuentes
3. Técnicas de localizacién de inmuebles:

1. - Técnicas elementales

2. - Areas de captacién
4. Calificacién de los prospectos

1. - Definicién y fines de la calificacién

2. - Métodos de filtrado

UNIDAD DIDACTICA 8. TECNICAS DE CAPTACION INMOBILIARIA

1. Técnicas de aproximacién a los prospectos
1. - Definiciény alcance de los prospectos
2. - Estrategias proactivas y reactivas de contacto
3. - Campanas de captacién inmobiliaria
2. Técnicas personales en la captacion de encargos de intermediacion
1. - Llamada en frio
2. - Carta de prospeccién
3. - Otras gélidas entradas
4. - Barreras de comunicacion en frio
3. La entrevista de captacion
1. - Definicién, estructura y objetivos
2. - Larepresentacion de ventas
3. - Ayudas a la captacién
4. Argumentario de captaciény el tratamiento de objeciones
1. - Naturalezay tratamiento general de las mismas
2. - Clasificacion de las objeciones a la captacion
3. - El tratamiento de las objeciones
5. Documentacion de la captacion
1. - Documentos tipo
2. - Datos, imagenes e informacion a recabar del inmueble
6. El final de la captacién
1. - Larecaptacién o renegociacion de las condiciones del encargo
2. - Estudio de los fracasos tenidos en la captacion
7. Uso de los datos obtenidos en la captacion
1. - Evaluacion de la captacion
2. - Para la transformacién en informacion para la venta
3. - Larelacién posterior de mantenimiento

UNIDAD DIDACTICA 9. TECNICAS DE INTERMEDIACION Y NEGOCIACION

1. Tipos de encargos de intermediacion inmobiliaria
1. - Notas de encargo escritas (y verbales)
2. - Encargos como agencia Unica
3. - La captacién en exclusiva, simple y colectiva
4. - Eltrabajo sin encargo
2. Negociacion de los términos del encargo de mediaciéon inmobiliaria
1. - Definiciény fines de la negociacién
2. - Principios, estrategias y tacticas de la negociacion

ST
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3. Acuerdos de captacion en exclusiva
1. - Concepto
2. - Valoracion de la exclusiva por parte de sus protagonistas
3. - Objeciones a la exclusiva
4. El contrato en exclusiva
1. - Elementos, derechos y obligaciones para las partes
2. - Clausulas habituales
3. - Redaccién de las partes del contrato

UNIDAD DIDACTICA 10. MARKETING Y COMUNICACION EN EL SECTOR INMOBILIARIO

1. Conceptos basicos de Marketing aplicados a la comercializaciéon inmobiliaria
2. El plan de Marketing
1. - Objetivos y finalidad
2. - Marketing estratégico: acciones
3. - Marketing operativo: acciones
3. El plan de medios y comunicacion
1. - El procesoy objetivos del plan de comunicacion
2. - Medios y canales de comunicacién
4. Las acciones comerciales en el sector inmobiliario
1. - Establecimiento de objetivos
2. - ldentificacion de caracteristicas y valor anadido de los inmuebles o servicio de
intermediacion inmobiliaria
3. - Identificacion del mercado potencial y el entorno competitivo
4. - Elaboracion del mensaje
5. - ldentificacion de los medios de publicidad y promocién. Ventajas e inconvenientes de su
utilizacién
5. Las campanas publicitaras periddicas o puntuales
1. - La estimacion del presupuesto de la accién comercial
2. - La coordinacién de la campana
3. - Establecimiento de métodos de control de la campana
6. Marketing directo
1. - Naturaleza
2. - Principales herramientas del marketing directo
3. - El control de los resultados
7. Telemarketing y gestién de las relaciones con los clientes. (CRM)

UNIDAD DIDACTICA 11. ORGANIZACION DE LA PROMOCION COMERCIAL INMOBILIARIA

1. Los puntos de venta de inmuebles

1. -La agencia

2. - El piso piloto

3. - Lared de colaboradores activos

4. - Otros puntos de comercializaciéon de inmuebles: ferias del sector
2. Lineas de producto y estrategias de posicionamiento

1. - La cartera de inmuebles a la venta o en alquiler

2. - Dimensiones del producto inmobiliario

3. - Jerarquiay clasificaciones
3. El proceso de decisiéon de compra

EUROINNOVA
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1. - Roles y comportamiento en la compra inmobiliaria
2. - Etapas en el proceso de decisién de compra
3. - La percepcion de la oferta
4. - Factores principales que influyen en la decisién de compra
4. Informacién grafica de los productos inmuebles
1. - Documentaciéon y materiales de muestra exigible por la legislacion vigente
2. - Interpretacion de planosy superficie
3. - Presentaciones digitales
4. - Los libros de muestra de cada uno de los productos de venta o alquiler
5. -La memoria de calidades, materiales, instalaciones y equipamiento
6. - Lista de precios de cada producto en venta o en alquiler y de sus condiciones de compra o
posesion
7. - Condiciones de adquisicién y arrendamiento de cada inmueble
5. Documentacién de la promocién comercial de inmuebles
1. - Documentacion a obtener del interesado, en cada momento
2. - Carpeta de informacién a entregar a cada interesado
3. - Libros de control de prospectos interesados en la promocion
4. - Los circuitos de informacién con la direccién

EUROINNOVA
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¢Te ha parecido interesante esta informacion?

Si aun tienes dudas, nuestro equipo de asesoramiento
académico estard encantado de resolverlas.

Pregldntanos sobre nuestro método de formacién, nuestros
profesores, las becas o incluso simplemente conécenos.

Solicita informacion sin compromiso

iMatricularme ya!

iEncuéntranos aqui!

Edificio Educa Edtech

Camino de la Torrecilla N.° 30 EDIFICIO EDUCA EDTECH,
C.P. 18.200, Maracena (Granada)

Q 900831200
Formacion@euroinnova.com

@& www.euroinnova.edu.es

Horario atencién al cliente

Lunes a viernes: 9:00 a 20:00h Horario Espana

iSiguenos para estar al tanto de todas nuestras novedades!
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https://youtube.com/@euroinnova
https://twitter.com/Euroinnova
https://instagram.com/euroinnova/
https://linkedin.com/school/euroinnova-international-online-education/
https://facebook.com/Euroinnova
https://euroinnova.edu.es/curso-home-staging
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